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Mein STOLZ

Erfolgreiche Firmen,  
p�f�ge Ideen

Lässt Jugendsünden  
verschwinden

«Vor drei Jahren liess 
ich mir ein Tattoo ste-

chen, hinterher wollte ich 
aber Teile davon wieder ent-
fernen. Auf der Suche nach 
einem entsprechenden Ange-
bot lernte ich meinen heuti-
gen Geschäftspartner Patrick 
Aeberli kennen. Gemeinsam 
gründeten wir per 1. Januar 
2012 die Tattooentfernungs-
praxis GmbH. 2,5 Millionen 
Schweizer tragen heute 
ein Tattoo. Viele von ihnen 
möchten diese Jugendsünde 
irgendwann rückgängig 
machen. In unserer Praxis in 
Dietlikon ZH werden Täto-

Passende IT-Lösungen entwickelnWärme ins Haus 
bringen

«Seit 30 Jahren sind wir 
Spezialisten im Heizungs- 

und Sanitärbereich. Die Rundum-
Kundenbetreuung ist dabei unser 
Credo: Wir planen und installie-
ren die Anlagen von A bis Z und 
setzen auf langjährige Kundenbe-
ziehungen. Aus diesem Grund le-
gen wir bei unseren Mitarbeitern 
nicht nur Wert auf eine fachlich 
hervorragende Ausbildung, son-
dern auch auf Sozialkompetenz. 
Es erfüllt mich mit Stolz, dass 
unsere Leute nicht nur von der 
Solaranlage bis zur Holzheizung 
mit allem umgehen können, son-
dern auch stets bestes Benehmen 
an den Tag legen.»  
    www.hebeisenag.ch

Andreas Frey, Geschäftsführer  
der Firma Hebeisen AG.

Informatec- 
CEO Rino  
Mentil in  
seiner Firma 
in Muttenz. 

Adrian Gsell (l.) und Patrick Aeberli von der  
Tattooentfernungspraxis in Dietlikon.

Emmentaler  
Handarbeit

«Als Mitentwickler des 
legendären Flyer bin ich 

seit Jahren in der E-Bike-Szene 
aktiv. 2008 gründete ich die 
Firma Swiss-Urbanbikes GmbH 
und entwickelte mein eigenes 
E-Bike Speedped, das einen ult-
raleichten Motor und ein neues 
Antriebskonzept hat und bis 
45 km/h schnell ist. Das einge-
sparte Gewicht ermöglicht den 
Einbau eines riesigen Akkus für 
200 bis 300 Fahrkilometer – ein 
Mehrfaches der Reichweite von 
herkömmlichen E-Bike-Akkus. 
Heuer verkaufen wir rund  
80 SpeedPeds, die zwischen 
5000 und 8000 Franken kosten. 
Ein Wachstum um 30 Prozent 
im nächsten Jahr ist realistisch. 
Stolz macht mich, dass wir hier 
im Emmental in feinster Hand-
arbeit ein E-Bike zusammen-
setzen, das zu über 60 Prozent 

Swiss-Urbanbikes-CEO Philippe Kohlbrenner  
in seiner Werkstatt im Emmental. 

«Als Wirtschaftsinforma-
tiker habe ich in Gross-

firmen unzählige IT-Projekte 
geleitet. Irgendwann wollte ich 
mein Wissen für den Aufbau 
einer eigenen KMU-Kundschaft 
einsetzen. Also gründete ich vor 
15 Jahren die Firma Informatec 
in Muttenz. Heute sind wir 14 
Mitarbeitende in meiner Firma. 
Wir sind spezialisiert auf Aus-
wertungs-Software, sogenannte 
Business-Intelligence-Lösungen. 
Es reizt mich, für ausgefallene 
Kundenanforderungen massge-
schneiderte Lösungen zu ent-
wickeln. Die Herausforderung 
besteht darin, dem Kunden auf 
Augenhöhe zu begegnen und 
damit Vertrauen zu schaffen. 
Bei der komplexen Materie ist 
das nicht immer einfach. Wir 

haben jedoch den Anspruch, IT-
Produkte so zu bauen, dass auch 
der Laie sie schnell bedienen und 
verstehen kann. Stolz bin ich 
darauf, dass wir es unlängst ge-
schafft haben, für die Software- 
lösung Abacus eine fixfertige,  
sehr einfache und zudem schnell  
implementierbare Auswertungs-
plattform für sämtliche Module 
auf die Beine zu stellen.» 
    www.informatec.com 

wierungen in allen Grössen 
und Farben so entfernt, dass 
keinerlei Spuren sichtbar 
bleiben. Die Haut sieht da-
nach wieder makellos aus. 
Wir setzen dafür ein revolu-
tionäres Vier-Wellen-Laser-
gerät inklusive Hautkühlsys-
tem ein. Unsere Qualität hat 
sich über die Grenzen hinaus 
herumgesprochen. Kunden 
aus Deutschland und Öster-
reich fahren viele Kilometer, 
um sich in unserer Praxis 
behandeln zu lassen. Eine 
derart hohe Wertschätzung 
macht mich stolz.»  

Reicher Erfahrungsschatz
«Im industriellen Um-
feld durfte ich über 

den Zeitraum von 35 Jahren 
bei nationalen und interna-
tionalen Unternehmen fast 
alle relevanten Funktionen 

ausüben – vom gelernten 
Maschinenzeichner bis zum 
geschäftsführenden Direk-
tor und Verwaltungsrat. Ich 
lernte über die Jahre etliche 
Formen von Firmeneigen-

tumsverhältnissen und 
deren Eigenheiten kennen. 
Im November 2012 gründete 
ich mein Beratungsunter-
nehmen Däppen & Partner 
AG. Für meine Kunden aus 
dem KMU-Bereich entwickle 
ich Visionen, modernisiere 
Strategien und restrukturiere 
Prozesse. Hie und da agiere 
ich auch als Interimsmanager 
oder Projektleiter. Mir ist es 
sehr wichtig, stets den Wert 
einer Firma in den Vorder-
grund zu stellen. Es erfüllt 
mich immer wieder mit Stolz, 
wenn ich meine praktischen 
Erfahrungen zu einem direk-
ten Mehrwert für den Kunden 
ummünzen kann.»
    www.daeppen-partner.chWalter Däppen, CEO von Däppen & Partner AG, in seinem Büro.

aus original Schweizer Kompo-
nenten besteht. Wir haben ein 
Produkt auf die Beine gestellt, 
das neue Massstäbe setzt.» 
      www.speedped.com 

   www.tattooentfernungspraxis.ch




